WYDARZENIA SPECJALNE

Fundacja Promociji Zdrowia i Rozwoju Turystyki

MODUL TECHNIKI SKUTECZNEJ PREZENTACII

Wiekszo$¢ ludzi przed wystgpieniem czuje sie niepewnie i nikt nie lubi nudnych prezentacji, podczas

ktérej co chwila ukradkiem kazdy zerka na zegarek. Nie musi tak by¢. Prowadzenia prezentacji mozna sie
nauczyé...
Szkolenie, ktdre prezentujemy ma na celu udoskonali¢ umiejetnosci uczestnikow w zakresie wystgpien
publicznych. Podczas tych warsztatéw kazdy z uczestnikow bedzie mogt sie przekonaé jakim dysponuje
potencjatem, nauczy sie wykorzystywaé swoje atuty, dowie sie jak sprawic, aby jego kazde wystgpienie byto
sukcesem.

Przyktadowy harmonogram zajeé
Dzien pierwszy
9.00 — zajecia w grupie

e budowanie pozytywnego wizerunku — autokreacja
e techniki wywierania pozytywnego pierwszego wrazenia

11.00 —11.15 — przerwa kawowa
11.15 — zajecia w grupie

e przygotowanie prezentacji

e odpowiedni dobdr formy przekazu
13.00 — 14.00 — przerwa obiadowa
14.00 — zajecia w grupie

e etapy skutecznej prezentacji

e zasady budowania prezentacji

e okreslenie celu prezentacji

e  okreslenie profilu odbiorcow prezentacji
16.00 — 16.15 — przerwa kawowa
16.15 — zajecia w grupie

e efektywna komunikacja

e komunikacja werbalna (aktywne stuchanie, milczenie, dykcja)
e komunikacja niewerbalna (radzenie sobie z tremg, stresem- ¢wiczenia z kamerg)

18.00 — zakoriczenie zaje¢
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Dzien drugi

9.00 — zajecia w grupie
e Swiadomy i nieSwiadomy poziom komunikacji
e techniki angazowania odbiorcéw prezentacji
11.00 - 11.15 — przerwa kawowa
11.15 — zajecia w grupie
e techniki radzenia sobie z trudnymi pytaniami
e techniki przetamywania obiekcji i sprzeciwéw stuchaczy
13.00 - 14.00 — przerwa
14.00 — zajecia w grupie
e doskonalenie skutecznej argumentacji w oparciu o analize potrzeb
e uwydatnianie korzysci dla odbiorcy przekazu
16.00 — 16.15 — przerwa kawowa
16.15 — zajecia w grupie

e budowanie skutecznej motywacji do dziatania
e efektowne zakonczenie prezentacji

18.00 — zakonczenie

Zastrzezenie

Wszelkie elementy niniejszej oferty oraz dokumentow do niej dotgczonych stanowigce utwdr w rozumieniu Ustawy o prawie autorskim i
prawach pokrewnych, bgdz wzdr przemystowy, wzor uzytkowy lub znak towarowy w rozumieniu Ustawy Prawo wtasnosci przemystowej
stanowiq dobro MAKAO - Fundacji Promocji Zdrowia i Rozwoju Turystyki chronione prawem.

Jakiekolwiek ich wykorzystanie bez wyraznej, pisemnej zgody MAKAO - Fundacji Promocji Zdrowia i Rozwoju Turystyki bedzie stanowifo
podstawe do dochodzenia roszczeri, w tym roszczen odszkodowawczych, na drodze prawne;.

Informacje zawarte w niniejszej ofercie oraz w dokumentach do niej zatgczonych mogq stanowic tajemnice przedsiebiorstwa w rozumieniu
Ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji i bedzie uprawnia¢ MAKAO - Fundacje Promocji Zdrowia i Rozwoju Turystyki do dochodzenia
roszczen, w tym roszczer odszkodowawczych, na drodze prawne;.
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